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LittleBig Connection comenzo a colaborar en enero
de 2021 con el Grupo Auchan, acompanandolo en la
busqueda de habilidades. En 2023, esta asociacion
adquiere otra dimension: para fortalecer sus
proyectos de transformacion sostenible, la Direccion
de Tecnologia de la Informacion ahora se apoya en
el grupo de expertos disponibles en el mercado de
LittleBig Connect.

Auchan Retail, unimportante jugador en el sector de
la distribucion, se destaca por su alcance internacional
y SU compromiso con el comercio responsable.

Fundado en 1961, el grupo Auchan ha continuado su
desarrollo hasta convertirse en uno de los lideres
mundiales en la distribucion minorista, operando en
numerosos paises alrededor del mundo. Con una
presencia significativa en Europa, Asia y Africa, Auchan
Retail ofrece una variedad de productos que van desde
alimentos hasta bienes de consumo, pasando por
productos electronicos.

Centrado en los valores del desarrollo sostenible

y la responsabilidad social empresarial, Auchan Retail
implementa iniciativas para reducir su impacto
ambiental, promover practicas comerciales éticas

y apoyar a las comunidades locales. Con un compromiso
constante con lainnovacion, la transparencia y la calidad,
Auchan Retail sigue siendo un actor clave en el panorama

mundial de la distribucion minorista.

Para obtener mas informacion sobre el enfoque integral
del Grupo Auchan Retail International en materia de
Responsabilidad Social Empresarial (RSE), LittleBig
Connection lo invita a reunirse con Nabyl Bolcaen,
PMO/Gerente de IT para la Direccion de Productos
de IT del grupo, y Fabrice Delannoy, Jefe de Proyecto
IT Senior - Freelance.
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...reducir las emisiones

de carbono en un 25%

en nuestros productos
y servicios.

Nabyl Bolcaen

- PMO/Manager IT
Auchan Retail

¢Cudles son los principales objetivos
de RSE de Auchan International en la
descarbonizacion?

La descarbonizacion de nuestra oferta es un programa
y un aspecto importante en Auchan International. En
este sentido, esunodelos ejes estrategicos delavision
del grupo para 2032, que busca definir y desplegar una
estrategia de descarbonizacion de nuestra oferta. Para
sermas concretos, aquiestan sus principales objetivos:

Lograr el objetivo climatico de Auchan de reducir
las emisiones de carbono de un 25% en nuestros
productos y servicios.

-Ayudar a nuestros clientes a adoptar habitos de
consumo responsables, especialmente ofreciendo
una oferta descarbonizada.

+Integrar la descarbonizacion de la oferta en la
evolucion de los modelos de negocio de Auchan.

¢Como puede la direccion digital
acompanar a la direccién de RSE
enla consecucion de estos objetivos?

La gestion inteligente de datos es fundamental para
reducir nuestra huella de carbono. Nuestro ultimo plan
de accion en RSE se centra en la recopilacion eficiente
de datos y en el inicio de proyectos de Tl. El objetivo es
implementar herramientas informaticas en todas las
ramas comerciales de Auchan Retail International.

Estas herramientas son necesarias para cumplir con
los estandares legales (como la gestion de informacion
sobre envases), asi como para encontrar formas
de reducir las emisiones de carbono generadas por
nuestros productos (seguimiento de carbono). Deben
instalarse en cada pais donde opera Auchan, y su
funcion sera recopilar y centralizar los datos esenciales
para alcanzar nuestros objetivos de RSE.

Afortunadamente, nuestro equipo digital en ARI,
que incluye los departamentos de TI, gestion de
datos y transformacion de negocios, tiene todas las
habilidades y experiencia necesarias para llevar a cabo
este ambicioso programa.

¢Cudles son los principales
impulsores de una colaboracién
exitosa entre las Direcciones

de RSEy TI?

La cercania y la interconexion entre la direccion de
RSE, la direccion digital y todos los paises. jUn solo
equipo trabajando mano a mano para avanzar hacia la
descarbonizacion!

¢Cudl es la ambicion del proyecto
"Seguimiento de Carbono”
y los principales desafios futuros?

El proyecto de Seguimiento de Carbono tiene como
objetivo cumplir con los compromisos asumidos por
Auchan Retail International y prepararse para el futuro.
Hemos definido los desafios de este proyecto de la
siguiente manera:

- Evitar penalizaciones relacionadas con el carbono

- Dirigir la reduccion de nuestra huella de carbono

*Reducir el costoy el tiempo de recoleccion de datos

Mas concretamente, el Seguimiento de Carbono nos
permitira facilitar la toma de decisiones. De hecho,
gracias a esta herramienta de seguimiento de nuestra
huellade carbono, mediremos constantemente nuestro
progreso, lo que nos permitira tomar decisiones vy
orientaciones estrategicas de manera mas sencilla.

Tambien promovera lareduccion de nuestros costosy la
gestion de la inflacion, con la visibilidad que tendremos
en terminos de CO2, energia y costos en cada uno de
nuestros productos y servicios.
Encuantoalaimagende marca, jnuestraambicionen
10 afos es ver a Auchan como el principal minorista
de bajo carbono!

Para fortalecer su equipo, Nabyl
recurrio a LittleBig Connection para
encontrar un jefe de proyecto de Tl
senior para la Direccion de Sistemas
de Informacion de Productos a nivel
mundial de Auchan Retail,

Fabrice Delannoy.
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Somos socios
el uno para el otro.

Fabrice Delannoy
jefe senior de proyecto de Tl
Freelance

Para empezar,
¢podrias presentarte?

Soy responsable de Tl de dos proyectos dentro del
programa de RSE. Mis responsabilidades incluyen:

- Solicitar expertos que actuen como contribuyentes
en mis proyectos (gerentes de proyectos de otros
ambitos, arquitectos tecnicos y funcionales, lideres
de actividades, expertos en negocios, etc.).

- Dirigir el plan y el presupuesto del proyecto con los
patrocinadoresy lideres del proyecto.

- Reportar alertas y organizar comités para garantizar
una comunicacion efectiva sobre el progreso de los
proyectos tanto dentro como fuera de ellos.

¢Coémo encontraste esta mision
como freelancer?

Todo comenzd simplemente en Linkedin. Habia
indicado en mi perfil que estaba buscando una mision.
Marie, Gerente de Cuenta en LittleBig Connection, me
contacto y rapidamente entablamos relacion.

Me proporciono ofertas que coincidian con mi perfil y
mis criterios de busqueda. Acepte una de ellas porque
la mision me interesaba en teoria. Luego, Marie envio
mi CV a su contacto en el cliente. Poco despues,
tuve una entrevista con Nabyl, quien me presento
mas detalladamente su necesidad. En ese momento,
confirme miinteres.

Un poco mas de tres semanas después de nuestro
primer contacto en LinkedIn, comencé esta mision:
jtodo sucedio muy rapido!

¢Como describirias el apoyo de
LittleBig Connection en tu misién?

Somos socios el uno para el otro. LittleBig Connection
me contacta regularmente para asegurarse de que la
mision este progresando bien y que todavia me guste.
Trabajamos con total transparencia. Hemos logrado
construir facil y rapidamente un excelente clima de
colaboracion entre nosotros.

¢Por qué recomendarias LittleBig
Connection a otro freelance
para llevar a cabo una mision?

LittleBig Connection comprendid rapidamente mi
perfil y lo que buscaba en una mision. El seguimiento
es frecuente y de calidad. No tuve ningun problema
administrativo con el servicio de contabilidad de
LittleBig Connection. Ademas, la plataforma web de
LittleBig Connection facilita mis procesos para informar
sobre miactividad y realizar el seguimiento de los pagos
de mis facturas.
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Jonas GUYOT
Sustainability Director

Contactenos

LittleBig
Connection


https://www.littlebigconnection.com/en/?_gl=1*1ylzoeg*_up*MQ..*_ga*MTIyODMyODIzNS4xNjk3NDYxOTU4*_ga_THGMER789F*MTY5NzQ2MTk1Ny4xLjEuMTY5NzQ2MjA1OC4wLjAuMA..

